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GUIA DE PREGUNTAS
FRECUENTES PARA
INVERSORES DE
FRANQUICIA IDONMS

“FAQs para Inversores y Emprendedores” / “Franquicias: Contexto,
Modelo y Oportunidades de Inversion”.

El presente documento tiene como propdsito ofrecer una vision clara vy
objetiva de nuestro modelo, sus ventajas competitivas y los elementos clave
que definen nuestra propuesta, con el fin de facilitar una evaluacion
informada y estratégica de inversion.
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INTRODUCCION

Antes de pasar a las preguntas frecuentes, comprendamos el contexto global.

Resulta oportuno detenernos un momento y comprender el escenario en el que hoy se
mueven las franquicias y los distintos perfiles de inversion. Un entorno lleno de retos, pero
también de oportunidades para quienes saben leer las sefiales del mercado.

Hoy, tanto gobiernos, grandes corporaciones, pequenas y medianas empresas,
emprendedores, profesionales independientes como empleados se encuentran
inmersos en un escenario de cambio acelerado. La transformacion digital, se han convertido
en un factor determinante en la toma de decisiones estratégicas a nivel global de cualquier
actividad empresarial, comercial e institucional

En este contexto, el modelo de franquicia Idonms se consolida como una via solida y
estructurada para inversores y emprendedores que reconocen el valor de integrarse en un
ecosistema probado, antes que asumir aisladamente los riesgos de emprender desde cero.

Este enfoque permite optimizar recursos, mas flexibilidad, acelerar el retorno de inversion y
generar valor sostenido en el tiempo.

Para los inversores, representa ademas una oportunidad de diversificacion con menor

exposicion operativa, sustentada en un marco probado de rentabilidad, soporte y
crecimiento continuo.

LA MAYOR RED DE CONSULTORES EN
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Contexto

La economia digital: ya lo ha cambiado todo... y lo cambiara aun mas y muy rapido.
No hay retorno.

La transformacion digital esta reconfigurando la economia global a una velocidad sin
precedentes. Ningun sector permanece ajeno: banca, salud, educacion, industria, consumo,
derecho, agricultura, medios y hasta las profesiones liberales —médicos, abogados o
asesores financieros— viven una profunda y rapida reinvencion impulsada por la tecnologia.
Nadie escapa a esta revolucion.

Los principales organismos internacionales y gobiernos —entre ellos la Union Europea,
Reino Unido, Suiza, Estados Unidos, Canada, Australia, China, Japon y México— han
declarado la economia digital como un asunto de Estado y pilar estratégico de
competitividad nacional.

Incluso Alemania, con su reconocida fortaleza industrial y econémica —que durante afos
creyo que esta revolucion no afectaria a sus empresas—, ha reconocido el cambio de
paradigma. El pais, hasta hace poco rezagado en digitalizacion, ha elevado la e-economy a
prioridad nacional, movilizando mas de 44 000 millones de euros (1,1 % de su PIB) para
acelerar la integracién de sus empresas en la economia digital. El mensaje es claro: ni
siquiera las empresas de las economias mas soélidas pueden ser competitivas sin
digitalizacion.

La evidencia lo respalda. Segun la OCDE y el Foro Econémico Mundial, los paises lideres
en digitalizacién concentran mas del 70% del crecimiento econémico global y mas del
80% de la inversion en innovacion tecnologica, impacto que se transmite en cascada a
Sus empresas y sociedades.

Por eso, con fundamento y evidencia, las instituciones internacionales coinciden en una
advertencia contundente:

No lo dice Idonms; lo afirman las entidades mas prestigiosas del mundo, y los datos lo
confirman: las organizaciones y negocios adaptados a la e-economy son hasta cinco
veces mas productivos y tres veces mas rentables que quienes no lo hacen.



La economia digital lo esta impregnando todo. Adaptarse ya no es una opcion, es la unica
via para seguir siendo relevante en un entorno que cambia minuto a minuto. Esta
transformacion genera rezago y pérdida de competitividad en quienes no actuan, mientras
abre ventajas sostenibles y oportunidades extraordinarias para los que si lo hacen.

En este escenario, muchos negocios y profesionales son conscientes del reto, pero no
siempre saben como transformarse ni con quién hacerlo. No se trata solo de dar un paso,
sino de comenzar, evolucionar y construir una cultura digital, cada uno a su ritmo y con
SUS propios recursos.

Y aqui es donde entra Idonms. En medio de esta revolucion, ofrece una oportunidad unica:
formar parte de uno de los servicios mas demandados y con mayor crecimiento del
mundo, la asesoria en transformacion digital. Hoy, existen muy pocos profesionales
capaces de cubrir semejante demanda, y quienes sepan anticiparse ocuparan una
posicion privilegiada en el nuevo orden economico.

Lo cierto es que apenas estamos en los inicios de la mayor disrupcion econémica y
tecnoldgica de la historia.

El tiempo de observar ha terminado.

— Chris McKendry
CEO y Cofundador, Idonms Corporation
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FAQ Franquicia ldonms

Qué ofrece Idonms - Ventajas competitivas

Perfil Franquiciado
Operativa y expansion
Tipos de ingresos

Qué incluye la inversion

Costos y royalties
Proximos pasos para ser franquiciado
Funcionamiento de la metodologia Idonms

¢ Qué es y como funciona la consultoria participativa a través del Idonms
Strategic Partners Fund?

Facturacién y pagos

Soporte y acompanamiento
Competitividad y mercado

Consultoria participativa

Qué servicio no ofrece Idonms y por qué

¢ Por qué Idonms va mas alla de ofrecer una franquicia y se convierte en una
experiencia que redefine la forma de emprender?

Préoximos pasos para ser franquiciado

Nota: Haciendo clic en cada titulo podras ir directamente a la pagina donde se encuentra
la pregunta correspondiente.



1. Qué ofrece Idonms — Ventajas competitivas

Crecimiento sélido y rapido: Operamos en un mercado con alta demanda y baja oferta.
Acceso a clientes potenciales: Cientos o miles de empresas accesibles desde cualquier
ubicacion, generando alto valor para el franquiciado y sus clientes.

Liderazgo global: Respaldado por 12 indicadores medibles de rendimiento, alineados
con estandares internacionales ISO.

Método probado: Experiencia en miles de casos; revolucionario en el sector.

Asesoria exclusiva: Entusiasma al 99% de empresarios y directivos desde el primer
contacto, con 60 Areas de evolucion + 20 parametros disruptivos y mas de 140
servicios configurables para cualquier tipo de organizacion.

Precios adaptados: Ajustados al coste de vida del pais con altos margenes y estabilidad
frente a oscilaciones de divisas.

Formacion y soporte: Practica desde el primer dia y acompafamiento continuo.

Perfil consultor de alto desempeno: Diferenciacion clara frente a freelance y agencias
mediante consultoria estratégica y metodologias exclusivas.

2. Perfil del franquiciado

Orientacion al negocio y al cliente: Capacidad para gestionar y desarrollar cuentas,
garantizar la satisfaccion y adopcion por parte del cliente, impulsar la expansion del
negocio, fortalecer relaciones estratégicas y ofrecer asesoria especializada con soluciones
personalizadas.

Ambicion y enfoque en resultados: Mentalidad orientada a generar grandes
facturaciones y desarrollar carteras de clientes significativas, con el ADN de Idonms.

Sin conocimientos técnicos previos: La formacion inicial integral y el soporte continuo
estan incluidos.

Disposicion para aplicar know-how disruptivo con cambio de paradigma:
Compromiso con la implementacion de las metodologias ldonms para generar valor
tangible en cada proyecto y cliente.

3. Operativa y expansion

» Trabajo desde casa o0 pequefio despacho, sin cargas fijas.

» Posibilidad de clientes nacionales e internacionales.

e Crecimiento ilimitado y diversificacion mediante consultoria participativa y participacion
en otros negocios.

* Posibilidad de apertura de nuevas delegaciones.

 Licencia traspasable, protegiendo asi el valor de la inversion y su revalorizacion.



4.Tipos de ingresos

Ingresos por proyectos: Entrega de proyectos de modelos de negocio, con 0 sin
implantacién; campafas de marketing puntuales; desarrollo de herramientas digitales y
plataformas.

Cuotas mensuales: Por asesoria e implantacion, mantenimiento del modelo de negocio,
servicios de marketing y publicidad online, y mant=nimiento de herramientas digitales.
Opcional: Participacion en seminarios, programas de mentoring y pasantias para la
formacién en empresas y equipos.

Opcional: Consultoria participativa como socio en otros negocios (requiere un afo de
experiencia y certificacion ldonms).

5. Qué incluye la inversion

Licencia con derechos de marca y uso del know-how.

Formacion inicial integral.

Soporte y asesoria continuos, incluyendo campafas publicitarias.

Web, cuentas de correo corporativas, pasarela de pago para cobro a clientes, imagen
corporativa y material comercial digital.

Plan personalizado de objetivos y carrera.

Acceso a la plataforma “All-in-One ISSUE” (perfiles Director y Comercial), personalizada
por pais y divisa.

Acompafamiento en linea para seminarios y reuniones con clientes.

6. Costos y royalties

Licencia — Canon de entrada: Pago unico al inicio.

Royalties por publicidad: No se aplican de manera general; consultar en algunos paises.
Derecho de uso de la plataforma y soporte: A partir del segundo ano, coste anual
segun pais y divisa, aproximadamente USD 230 (confirmar en contrato).

Hosting web corporativa: A partir del segundo ano, aproximadamente USD 60 anuales.
Presupuestos personalizados: Los presupuestos solicitados por el franquiciado que no
puedan generarse a través de la plataforma, debido a su alta personalizacién para el
cliente, seran elaborados por Idonms sin coste.

7. Proximos pasos para ser franquiciado

Rellenar el formulario de interés y perfil y realizar una videoconferencia inicial:

Revisar el borrador del contrato y resolver dudas con nuestro equipo.

Compartir informacion sobre experiencia profesional, incluyendo curriculum si se desea, y
definir fechas de inicio.

Firma del contrato y comienzo de la formacion integral y la operativa.


https://all-in-one-issue-cuestionario-consultor-senior.idonms.com/

8. Funcionamiento de la metodologia Idonms

e La estructura y funcionamiento de los modelos de negocio constituyen know-how
corporativo confidencial, disponible unicamente tras la firma del contrato y la
correspondiente formacién especializada.

e Las campanas de marketing digital (SEO, SEM, redes sociales, publicidad o herramientas
de digitalizacién: CRM, sitios web, tiendas online, apps) tienen alcance limitado. Son la
dimension tactica de una organizacion y no generan ventaja estratégica sostenible.

* La metodologia Idonms actua en el nucleo estratégico del negocio, ayudando a
disefar o adaptar modelos empresariales que fortalezcan la cadena de valor, escalabilidad
y ventajas competitivas sostenibles.

* Los servicios digitales y de marketing se aplican siempre al servicio del modelo de
negocio disehado para el cliente, evitando que la tecnologia y los medios de publicidad
dicten la estrategia debido a que estan al servicio del modelo de negocio y los objetivos del
cliente.

e Este enfoque genera entusiasmo y confianza entre empresarios y equipos directivos,
convirtiendo recursos en resultados medibles y duraderos, reflejado en la fidelizacion y la
satisfaccion de clientes.

Consultoria Integral en Transformacion Digital vs. Digitalizacidon y Marketing Digital.

Los empresarios ya no se preguntan como estar online, sino como seguir siendo relevantes
en una economia cuyas reglas de juego han cambiado.

e ;Como diferenciar mi negocio en un mercado saturado?

e ;Como competir contra plataformas globales o rivales que venden lo mismo que yo?

e ;Como blindo mi negocio y el crecimiento, y decidir si expandirme fisica, digital o
hibridamente?

» ;Para qué me sirven realmente, el marketing online o las redes sociales si no transforman
mi rentabilidad? Estoy compitiendo por precio o por valor?

El marketing digital y las herramientas tecnoldgicas no responden a estas preguntas. Son
tacticas que se cambian con frecuencia, no son estrategia.

La diferencia esta en repensar el negocio desde dentro, no en anadir capas digitales a un
modelo obsoleto.

Ahi es donde entra Idonms.

Mas que una consultora, es un arquitecto de modelos de negocio, capaz de integrar
estrategia, tecnologia y cultura en una visién unica.

No optimizamos procesos: redefinimos como las empresas compiten, crecen y se
adaptan al futuro.



9. ¢Qué es y como funciona la consultoria participativa a través del
Idonms Strategic Partners Fund?

A través del Ildonms Strategic Partners Fund, los franquiciados pueden acceder a
oportunidades de participacidon en las empresas que asesoran, siempre de manera
transparente y colaborativa, compartiendo beneficios con ldonms como socio estratégico.

Mediante nuestra experiencia, a los consultores se les abren oportunidades unicas que
pocas franquicias ofrecen, y en muchos casos pueden integrarse como socios en otras
empresas, spin-offs y startups. Para vincular tu desempefio al éxito de estas companias,
ofrecemos instrumentos financieros a través de:

* Asesoria Participativa: Participacion activa con beneficios proporcionales segun lo
pactado.

e Socio Comanditario: Participacion pasiva, recibiendo beneficios sin responsabilidades
directas de la gestion.

» Stock Options: Derecho a comprar acciones a precio fijo, beneficiandose del crecimiento
de la empresa.

e Phantom Shares: Simulacion de propiedad de acciones, con pago equivalente al valor de
las mismas sin necesidad de comprarlas.

La participacion en estas iniciativas es opcional. Se requiere un minimo de un afho de
experiencia con ldonms y calificar como Asesoria Participativa o Socio Comanditario,
asegurando que tu contribucién a Idonms se traduzca en impacto real y estratégico en las
companias que apoyas.

Nota: ldonms Strategic Partners Fund asigna sus recursos cada afio en funcion de la
calidad y viabilidad de los proyectos, asegurando que cada inversion tenga el mayor potencial
de éxito.

10. Facturacion y pagos

 El franquiciado factura directamente a su cliente. Sin embargo, ldonms puede facturar
al cliente a solicitud del franquiciado, por ejemplo, en proyectos de importe elevado,
cuando el cliente requiere financiacion, o mientras el franquiciado tramita su alta como
actividad empresarial.

* No es necesario adelantar pagos: el franquiciado paga a Idonms solo después de cobrar
al cliente.

e La renovacion del contrato es automatica y no tiene coste; existe un canon anual
unicamente por soporte y uso de la plataforma All-in-One ISSUE.

* Lalicencia puede venderse, registrandose como activo inmaterial en contabilidad.



11. Soporte y acompafnamiento

Asesoria completa: clientes, plataforma, presupuestos, comercial y ofertas especiales.
Participacion en reuniones con clientes disponible, manteniendo autonomia operativa y
aplicando estrategias de Consultor Senior.

Formacion, soporte y documentacion disponibles en espaniol, inglés, francés, aleman,
neerlandés, italiano y ruso. Para todos los demas idiomas, el material y soporte se
presenta en inglés.”

12. Competitividad y mercado

ldonms adapta sus tarifas a cada pais, garantizando margenes competitivos y
estabilidad mediante gestion de divisas.

Entre el 93% y 97% de las empresas son potenciales clientes.

Muchas pymes aun no han adaptado productos ni modelos de negocio al entorno digital.
La Transformaciéon Digital actia sobre el modelo de negocio, generando ventaja
estratégica sostenible y ROI tangible.

13. Consultoria participativa

Permite al franquiciado participar como socio en otros negocios tras un afo de
experiencia y certificacion.
Diversificacion y escalabilidad de ingresos y expansion profesional ilimitada.

14. Qué servicio no ofrece Idonms y por qué

ldonms se centra en su core business: consultoria estratégica, metodologia y know-how
probado, donde existen margenes significativos y una propuesta de valor tUnica sin
competencia directa.

Servicios como hosting web son altamente competitivos, generan ingresos muy bajos y
requieren especializacion técnica; por ello, Idonms no los ofrece ni los desarrolla
internamente.

ldonms trabaja con proveedores expertos que garantizan calidad, costes competitivos y
seguridad, ofreciendo opciones confiables al cliente.

ldonms puede recomendar proveedores, gestionar altas, soporte y coordinacion de
incidencias entre cliente y hosting, pero la responsabilidad del servicio recae
totalmente en la empresa elegida por el cliente.

Esta estrategia permite a Idonms y al franquiciado enfocarse en el modelo de negocio
con mayor potencial de ingresos y escalabilidad, evitando distracciones en servicios
de bajo valor.

Franquiciado: No estd autorizado a ofrecer servicios de hosting bajo la firma ni
vincularlos a su franquicia ldonms . Si desea ofrecerlos, debe hacerlo bajo su propia
responsabilidad y utilizando otra marca, empresa o firma independiente a la franquicia.



15. ¢Por qué Idonms va mas alla de ofrecer una franquicia y se
convierte en una experiencia que redefine la forma de emprender?

“Una invitacion a liderar el futuro.”

De cualquier manera, la franquicia ldonms se consolida como una de las oportunidades de
mayor valor anadido para el inversor moderno.

Ya no hablamos solo de una inversion o de una profesion: hablamos de una experiencia
transformadora.

Integrarse en Idonms significa acceder a un modelo que combina conocimiento, innovacion y
liderazgo, disefado para preparar a cada socio no solo para gestionar una unidad de negocio,
sino para dirigir con vision cualquier proyecto o inversion que decida emprender.

Mas que un formato de franquicia, Idonms es un entorno que impulsa la evolucion personal y
profesional del inversor hacia los nuevos estandares de la economia digital.
Porque, al final, no se trata solo de comprar un negocio, sino de convertirse en alguien
capaz de crearlos y mejorarlos. Ese es el verdadero valor de Idonms.

Una invitacion a liderar el futuro: construir, no solo invertir.

— Chris McKendry
CEOQO y Cofundador, Idonms Corporation

16. Proximos pasos para ser franquiciado

1.Rellenar el formulario de interés y realizar una videoconferencia inicial:

2.Revisar el borrador del contrato y resolver dudas con nuestro equipo.

3.Compartir informacién sobre experiencia profesional, incluyendo curriculum si se desea, y
definir fechas de inicio.

4.Firma del contrato y comienzo de la formacion integral y la operativa


https://all-in-one-issue-cuestionario-consultor-senior.idonms.com/
https://all-in-one-issue-cuestionario-consultor-senior.idonms.com/

CONTACTO

Nombre Departamento Email
Ewa Clare Greaves Internalizacion ewaclare.greaves@ldonms.com >>
Elena Rivera Documentacion elena.rivera@idonms.com >>

Formulario de perfil de franquicia: Acceder al formulario >>

Nota: Este formulario te permitira evaluar si la franquicia ldonms se alinea con tus intereses, y
a su vez, nos ayudara a conocer tu perfil.

onfidonms;conviértetel
. 'quie todos buscan enjiic



mailto:ewaclare.greaves@idonms.com
mailto:elena.rivera@idonms.com
https://all-in-one-issue-cuestionario-consultor-senior.idonms.com/
https://all-in-one-issue-cuestionario-consultor-senior.idonms.com/

